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State of the 

European Sales Tech Space 2024

Dr. Jens Hutzschenreuter, 25. April 2024
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Tools

Anbieter

Anwender
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Strong experience in B2B Sales & Digital Sales

Dr. Jens Hutzschenreuter / Managing Director, 

M.Sc. Business & Engineering, PhD Entrepreneurship

46 years, 15 years in Sales & Marketing to B2B customers

Strategy consulting: The Boston Consulting Group

Focus: Sales & Marketing to industry / automotive 

customers

Founder / Managing Director: Groupon/Citydeal

Focus: Sales & Marketing to B2B customers

Founder / Managing Director: 

Digital Business Group Focus: Full scale B2B Sales 

Consulting & B2B Headhunting boutique, investor
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Our customers
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Our partners
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Sales Tech Landscape 2024: +2 k companies

Quelle(en): SBI Enterprise Sales Landscape, Nancy Nardin Sales Landscape

https://sbigrowth.com/tools-and-solutions/enterprise-salestech-landscape
https://nancynardin.com/salestech-landscape/
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Infrastructure

● CRM (SF Automation)

● Data Integration

● Data Lake / Warehouse

● Customer Data Platform

● Data Validation
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Data Management

● Account Data

● Contact Data

● Intent Data

● Technographic Data

● Market Intelligence
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Engagement / Execution

● Chat

● LinkedIn

● Scheduling

● Videoconferencing

● Visual Collaboration

● Video Messaging

● Direct Mail

● Webinars and Virtual Events

● Event Technology

● Web Personalization

● Digital Sales Rooms

● Content Hubs

Media/Advertising

● Content Syndication

● Programmatic Advertising

● Search and Social Advertising

● Account-Based Advertising
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Sales Enablement

● Sales Content 

● Sales Training

● Conversation Intell.

● Real-Time Knowledge

● Rep Performance 

Management
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Appllcatlon

● Sales Engagement Platform

● Account-Based Platforms (M&S)

● Sector-based platforms (Public)

● Customer Success Management

● Partner Relationship Management

● Marketing Automation Platform
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Revenue Operations

● Lead to Account Matching & Routing

● Pipeline and Forecast Management

● Workflow Automation

● Activity and Contact Data Capture

● Third-Party Reporting and Intelligence

Sales Operations

● Sales Performance Management

● Account Planning

● Configure, Price and Quote (CPQ)

● E-Sign
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Typische Entwicklung im Bereich Sales Tools

Infrastructure (inkl. CRM)

Engagement

Data Management

Enablement

Revenue Operations

Level Professionalisierung (schematisch)

Zeit

Application

Nutzung

~5%

~10%

~20%

Quelle(en): Digital Business Group Benchmarking Datenbank (n = 65 Unternehmen)

90%

100%

~30%
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Deutschland im Bereich Sales Tech unterrepräsentiert

Anmerkung(en): Analyse auf Basis Daten Crunchbase.com (19. Apr. 2024, Kategorien Sales Enablement, Sales Automation, Direct Sales, 

Sales), gegründet nach 2004,noch aktiv.

Anzahl Unternehmen (Sales, Enablement, Sales Automation)

7.862

16.012 7.500

8.512

650
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2024: 7 Finanzierungen im Bereich Sales-Tech in DE

Anmerkung(en): Analyse auf Basis Daten Crunchbase.com (19. Apr. 2024, Kategorien Sales Enablement, Sales Automation, Direct Sales, 

Sales), gegründet nach 2004,noch aktiv.

Anzahl Unternehmen (Sales, Enablement, Sales Automation)

7.862

16.012 7.500

8.512

650
7

88

225

Anzahl Finanzierungsrunden
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URL HQ Funding Description

heyacto.com Paderborn 3.7 m€ Alle Sales Trigger an einem Ort und Import 

in das CRM

getweflow.co

m

Berlin 3.2 m$ Automatische Datenerfassung und 

Forecasting Tool für Salesforce.com

foxbase.de Düsseldorf 2,5 m€ CPQ Engine für komplexe B2B Produkte 

(eCommerce oder Direct Sales)

honeysales.io Berlin 2,5 m€ B2B Sales AI for Automated Prospecting & 

Nurturing processes

dealcode.ai Hamburg 1.9 m€ Lead Generation, AI sales forecasting und 

Sales Mitarbeiter Produktivität

Sales-Tech: Top 5 Finanzierungen Deutschland

Anmerkung(en): Analyse auf Basis Daten Crunchbase.com (19. Apr. 2024, Kategorien Sales Enablement, Sales Automation, Direct Sales, 

Sales), gegründet nach 2004, Finanzierung > 5 m€ in 2023-2024
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Sales Trigger: 20 Aufhänger für Ihre Akquise (I/II)

Externe Sales Trigger

● Organisationale Trigger

○ Personal 

■ Veränderungen C-Level

■ Veränderungen Personal Ziel-Abteilungen

■ Wechsel bestehender (Deal-) Kontakt weg von aktueller Organisation

■ Neue Stellenausschreibungen (spezielle Keywords)

■ Personalabbau

○ Präsenz in neuen Auslandsmärkten

○ Neue Technologien im Einsatz

● Finanzielle Trigger

○ Quartals- und Jahresberichte

○ Ad-hoc Meldungen

○ M&A Meldungen

○ Neubauten

○ Kapitalerhöhungen

○ ESG Mitteilungen

● Marktveränderungen

○ Veränderte Wettbewerbssituation (Übernahmen, Einschränkungen Wettbewerb)

○ Regulatorik

○ Marktstudie

○ Analystenreports
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Sales Trigger: 20 Aufhänger für Ihre Akquise (II/II)

Interne Trigger 

● Änderung Nutzung Maschinen / Tool / Dienstleistungen (Frequenz / Volumen)

● Veränderung in Einkaufsverhalten (Frequenz / Volumen)

● Einkaufsverhalten im Vergleich zu ähnlichen Unternehmen

● Veränderungen bei Servicefällen oder Beschwerden (Kundendienst)



® - Confidential and proprietary

URL HQ Funding Description

qobra.co Paris 10 m€ Sales Compensation Management software 

(Revenue Operations)

growblocks.com Copen-

hagen

6 m€ Sales Data Insights & Sales Forecasting 

(Revenue Operations)

glyphic.ai London 5 m€ Sales Call Vor- und Nachbereitung, 

Ableitung von Insights für Opp-Reviews

zeliq.com Paris 5 m€ Sales acceleration platform (lead data + 

lead engagement / marketing platform)

kluster.com London 5 m€ Revenue & sales forecasting (internally and 

to board) incl. revenue recognition

Sales-Tech: Top 5 Finanzierungen Europa (2024)

Anmerkung(en): Analyse auf Basis Daten Crunchbase.com (19. Apr. 2024, Kategorien Sales Enablement, Sales Automation, Direct Sales, 

Sales), gegründet nach 2004, Finanzierung > 5 m€ in 2023-2024
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URL HQ Funding Description

qobra.co Paris 10 m€ Sales Compensation Management software 

(Revenue Operations)

growblocks.com Copen-

hagen

6 m€ Sales Data Insights & Sales Forecasting 

(Revenue Operations)

glyphic.ai London 5 m€ Sales Call Vor- und Nachbereitung, 

Ableitung von Insights für Opp-Reviews

zeliq.com Paris 5 m€ Sales acceleration platform (lead data + 

lead engagement / marketing platform)

kluster.com London 5 m€ Revenue & sales forecasting (internally and 

to board) incl. revenue recognition

Sales-Tech: Vergleich zu USA (Top 3 Finanzierungen)

Anmerkung(en): Analyse auf Basis Daten Crunchbase.com (19. Apr. 2024, Kategorien Sales Enablement, Sales Automation, Direct Sales, 

Sales), gegründet nach 2004, Finanzierung > 5 m€ in 2023-2024
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Salesforce akquiriert 2 Unternehmen in 2023
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Trends im Bereich Sales Tech 2023

Digital Engagement 

(insb. Videos / Demos)

Sales Enablement

Revenue Operations

Sprungweise 

Innovation / AI
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Trends im Bereich Sales Tech 2023

Digital Engagement 

(insb. Videos / Demos)

Sales Enablement

Revenue Operations

Sprungweise 

Innovation / AI

Umsetzung < 20%

Umsetzung > 20%

B2B Sales Trend Benchmarking (Einschätzung)

Anmerkung(en): Auf Basis 65 B2B Sales Organisationen Deutschland (2024), Scale-Ups & Mittelstand
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Trends im Bereich Sales Tech 2024

On-Prem zu Cloud 

Migration CRM

Konsolidierung & 

Vernetzung Systeme

Revenue Operations 

(Forecasting, Daten)

AI in everything
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Empfehlung: Auswahl Ansatzpunkte Tools auf Basis 

Conversion Probleme

Identifiziert

Interessiert

Demo 
durchgeführt

Angebot 
versandt

Vertrag 
versandt

500 15

350 11

250 8

150 5

100 3

70 %

71 %

60 %

67 %

Deals je Phase 
(historisch, # & Mio. €)

Beispie: Q1/24 Daten

Ansatzpunkte 
Verbesserungen

Benchmark / 
Planwerte

51 %

69 %

58 %

48 %

Identifizierung besserer Leads

Ansprache neue Kanäle

Nutzung Sales Trigger

Format Angebot

Business Case / Mehrwert

Mutual Action Plan Tool

Conv.
Rate
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Tooltip: Perplexity.ai 
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Ergebnis

Quellen

Quellen
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Key Takeaways aus Session

1

2

3

2024 zahlreiche Innovationen im Bereich 

Revenue Operations / Forecasting

On-prem zu Cloud Migration, Change Management 

und Daten-Integration erfolgskritisch in 2024

KI / AI Sales Tools “noch” vor dem Durchbruch
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Unser Angebot: Download Tools und Folien

digital-business.net/tools2024/
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Q&A
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Contact data

& 

Kurfürstendamm 194

10707 Berlin

Telefon: +49 30-610821 600

E-Mail: jens.hutzschenreuter@digital-business.net
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KEEP

CALM 
AND

DO MORE

SALES!
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