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Neukunden-Aufträge

Die 2 Wege neue Aufträge zu generieren
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Jedes Unternehmen braucht ein CRM

Formulare
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Das wichtigste System für jedes Unternehmen ist das CRM-System
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Aufgaben
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Wichtige Tools, die jedes Unternehmen braucht

E-Mail-Marketing

Klick-Tipp
ActiveCampaign

CleverReach

Zoho Camapaigns
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Wichtige Tools, die jedes Unternehmen braucht
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Online-Termin-Vereinbarung

Calendly
AcuityScheduling

eTermin

Zoho Bookings

Formulare

GravityForms
Jotforms

Cognito Forms

Zoho Forms

Social-Media

Meet Edgar
Schedule One

Buffer

Zoho Social

Dashboards / Reports

Google Data Studio
Cyfe

Geckoboard

Zoho Analytics

CRM

Pipedrive
Hubspot

Close

Zoho CRM

Cloud-Speicher

Dropbox
OneDrive

Google Drive

Zoho Workdrive

Landing-Pages

ClickFunnels
Funnelcockpit

Leadpages

Zoho Landing-Pages

Helpdesk / Tickets

Freshdesk
Zendesk

Helpscout

Zoho Desk

Zusammenarbeit im Team

Microsoft Teams
Slack

Whats‘App

Zoho Cliq

Digitale Unterschrift

Docusign
AdobeSign
HelloSign

Zoho Sign

Rechnungswesen

Lexoffice
Sevdesk
Fastbill

Zoho Books

Projektmanagement

ClickUp
Asana
Trello

Zoho Project



Das Problem mit den Insel-Lösungen
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Größtes Problem: Insel-Lösungen 
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Zoho CRM – perfekt integriert mit Zoho Apps

E-Mail-Marketing
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Zoho integriert alle wichtigen Software-Lösungen
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Zoho One – das unschlagbare Gesamtpaket
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Zoho One – Die Gesamt-Lösung für Digitalisierung und Automatisierung

Arbeitsblatt



Zoho One – die Lösungen für den Mittelstand!
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Zoho One - Preise
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Monatliche Zahlung

Zoho One Preise für Mitarbeiter und flexible Benutzer

Jährliche Zahlung
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Leadgenerierung mit Zoho CRM
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Leadgenerierung mit Landing-Pages

Beispiel

Zoho Landing-Page Zoho Forms
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Double-Optin im CRM
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Double-Optin-Prozess mit Zoho CRM
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Lead-Benachrichtigungen
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Benachrichtigungen in Zoho
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Intelligente Benachrichtigungen in Zoho
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Vorgegebene Abläufe und Prozesse
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Abläufe und Prozesse automatisieren mit Zoho CRM Blueprints

Beispiel

Beispiel – Bearbeitung neuer Leads



Beispiel: Meeting-Blueprint
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Verkaufs-Chancen-Management im CRM
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Individuelle Sales-Pipelines
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Verkaufs-Chancen-Management im CRM
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Zoho CRM – Individuelle Verkaufs-Pipelines
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12 Gründe, für digitale Sales-Prozesse mit Zoho

12 Gründe, warum Du digitalisieren und automatisieren musst
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Kosten senken Umsatz und Gewinn steigern Tempo erhöhen

Image verbessern Kunden begeistern Produktivität erhöhen Bestehende Abläufe vereinfachen

Kennzahlen auf einem Blick Bessere Entscheidungen treffen Qualität verbessern Unternehmenswert steigern



Zoho CRM, Ihr digitaler Vertriebs-Mitarbeiter

Zoho One - Dein digitaler Vertriebs-Mitarbeiter
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Zoho One ist Dein digitaler Vertriebs-Mitarbeiter und übernimmt  für 
Dich ab sofort folgende Aufgaben:

ü Zielkunden ansprechen

ü Leads generieren

ü Leads qualifizieren

ü Überzeugend verkaufen

ü Kunden begeistern

ü Referenzen generieren

ü Empfehlungen erzeugen

ü Kunden betreuen und Folge-Aufträge erhalten

Willst du darauf verzichten?

Dein digitaler Vertriebs-Mitarbeiter …

ü wird niemals krank,

ü braucht keine Pause,

ü will kein Wochenende,

ü nimmt keinen Urlaub,

ü arbeitet 24 Stunden an 7 Tagen der Woche,

ü entlastet spürbar das gesamte Team,

ü übernimmt lästige, ständig wiederkehrende Aufgaben,

ü schafft wertvolle Zeit für wesentliche Aufgaben,

ü und ist ein echter Stress-Killer.

Wie viel ist Dir Dein digitaler Vertriebs-Mitarbeiter wert?

o 500,- EUR / Monat

o 1.000,- EUR / Monat

o 2.500,- EUR / Monat

o 5.000,- EUR / Monat

o 10.000,- EUR / Monat

o 20.000,- EUR / Monat



Wie gewinnen und betreuen Sie Ihre Kunden?

Kunden gewinnen und betreuen mit System
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Zielkunden ansprechen

Leads generieren

Leads qualifizieren

Verkaufen

Kunden begeistern

Referenzen generieren

Empfehlungen auslösen

Kunden betreuen

Folge-Aufträge erhalten



Ihr Gratis-Ticket im Wert von 295,- EUR



Gratis-Ticket 

Das perfekt digitalisierte Unternehmen 
Kunden gewinnen und binden mit Zoho

1-tägiges Training für 0,- EUR

Jetzt Info-Paket inkl. Gratis-Ticket 
„Das perfekt digitalisierte Unternehmen“ anfordern 

https://icos.li/zoho2023

https://app.acuityscheduling.com/schedule.php?owner=12604838&appointmentType=1700047
https://icos.li/bvk2023


Gratis-Ticket 

Das perfekt digitalisierte Unternehmen
Kunden gewinnen und binden mit Zoho



So können wir Sie unterstützen …

IcosMedia
Einführung und Optimierung von Zoho

Digitale Kunden-Systeme mit Zoho
Best-Practice-Workshops
Umsetzungs-Begleitung

Komplett-Lösungen

Thomas Stahl
Tel. 08031-3693-69
tst@icosmedia.de



Kunden gewinnen und betreuen 
mit Zoho CRM
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