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MIT WENIGEN KLICKS

Sie wollen als

mit wenigen Klicks effizienter,
umsatzstarker und wettbewerbsfahiger

werden?
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BUSINESS CHALLENGES

POLE POSITION IM KOPF DES KUNDEN ERZIELEN
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COMPANY CHALLENGES

UMSATZE AUTOMATISIEREN
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3 SALES CHALLENGES

VERTRIEBSLEISTUNG VERZEHNFACHEN

Was ware, wenn Sie einen Vertriebsmitarbeiter fur

unter 1.000 EUR monatlich hatten, der fiir 10X

Mitarbeiter 24/7 arbeitet?

Wie interessant ware das?
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SWEET-SPOT CHALLENGES 1

UMSATZ AUF EINFACHE WEISE STEIGERN

Nur 7% aller Anfragen kommen jemals in den ,Sales-Sweet-Spot“*.

b £
L NUR
. I/
Al
1. 2. 7% o
SALES SWEET-SPOT Kontakte .-.l...l.l.l.l.l.l.l.l.l.l.> o
EUR +93%
2,7 Nachfassquote (7x7 KONTAKTREGEL)

*Studie aus 300 Kunden vor UMNION® Sales-Automation
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81 CLOSING CHALLENGES

80%+ ABSCHLUSSQUOTE ERZIELEN
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SALES AUTOMATION  /Conversion
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“ TIME CHALLENGES

ZEITFRESSER IM VERTRIEB ELIMINIEREN

Wie interessant ware das fur Sie,

wenn Sie 80-90% der manuellen

Sales-Aufwande in lhrem Team

einfach REDUZIEREN konnten?
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(}t EFFICIENCY CHALLENGE

WENIGER ZEIT VERSCHENKEN

Administrative Aufgaben
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@ EFFECTIVENESS CHALLENGE

MEHR VERTRIEBSGESPRACHE FUHREN

o

Personlicher Kontakt
50 % |

$$$

75% BN
SELLING

a Virtueller Kontakt
25 %
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@ AUTOMATION CHALLENGES

MEHR UMSATZ ERZIELEN

Aufwandiges Erstellen
von Reportings
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AUTOMATION
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SALES AUTOMATION

,Wer den ganzen Tag (manuell)
arbeitet hat einfach keine Zeit
automatisiert Geld zu verdie!mn“

- John D. Rockefeller / A. Bauer -

zeir 10X umsarz

N

#BEYONDCRM

Alexander Bauer - CEO UMNION®
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#BEYONDCRM

@ SALES AUTOMATION

MEHR SYSTEMATIK. MEHR AUTOMATIK. MEHR UMSATZ.

crm 1 XT SALES-AUTOMATION 10X
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¥ PATHOS o 77 Regel W Sales-Strecken ¥ Sales-Academy
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#BEYONDCRM

@1 FUNNEL AUTOMATION
MEHR INTERAGIEREN WENIGER ADMINISTRIEREN
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SALES

ANFRAGEN — LEADS —> FUNNELS —» TERMINE —» OPPORTUNITIES —» ANGEBOTE

‘ VALUE x ONBOARDING

‘ CUSTOMER LIFE TIME \
CARE

Verkurzter SALES CYCLE durch Professional Services Automation
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#BEYONDCRM

SALESFLOW AUTOMATION

MEHR VERKAUFEN IN WENIGER ZEIT
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#BEYONDCRM

CLOSING AUTOMATION

MEHR ABSCHLUSSE WENIGER KOSTEN

3 SALES-
FLOWS

AN

SALE

ANGEBOT

BERATUNG
OPPORTUNITY

/

1 1 STUNDEN
ERSPARNISS

ERSPARNISS: Je 100 Anfragen x 11 Std. x 150 EUR Std.-Satz = 165.000 EUR

vy

AL Trigger #2 ' Trigger #3 '

POWER BUTTONS 20 MIN. /ARBEITSSCHRITT
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CHECKLIST AUTOMATION

#BEYONDCRM

MEHR VERKAUFEN WENIGER ZEIT VERSCHENKEN

0 umnione

UMSATZ-KILLER

Lauft wirklich immer alles
nach Ihrem Willen?

ISIERUNGEN

14-30-90-180-360)

v UMNION com MEHR ZEIT, MEHR UMSATZ. 1
Wi UMNION.com MEHR ZEIT. MEHR UMSATZ. 2 emagen

s UMNION.com DIE UNTERNEHMERSOFTWARE 3

SCHLAFENDE DATEN

Verdienen Sie auch lhr Geld
im Schlaf?

Auch wenn Sie schlafen oder gerade im Urlaub am Strand liegen.
Ihre Daten mussen fiir Sie arbeiten und Geld verdienen. Achten Sie
darauf:

SALES-AUTOMATISIERUNGEN

v 1. Vorstellungs-Mail v Neujahresplanung
v 6. Monats-Nachfass-Mail v 360 Tages-Nachricht
v GeburtstagsgriiRe / Feiertage / Kundenjubildum

() umniONe

DIGITALES DEFIZIT

Lauft Ihr Vertrieb auch von
alleine?

Sie miissen dem Wettbewerb Immer einen Schritt voraus sein.
Dafiir brauchen Sie die neuste und beste Technologie. Achten Sie
darauf:

TECHNOLOGIE-AUTOMATISIERUNG

v > 80% Automatisierungsgrad v Open API

v No-Code Flexibilitat v Workflow-Automation
v Mobile First Approach

ANARCHIE

Lauft wirklich immer alles
nach lhrem Willen?

Fir systematischen und skalierbaren Erfolg, brauchen Sie ein
Skalier- & Automatisierungs-System. Achten Sie darauf:
SYSTEM-AUTOMATISIERUNGEN

7 App-basierte Arbeits-/ v Automatisierungsstrecken - von

Anfrage bis Angebot

Vertriebsablaufe . . .
v Wenn-Dann Prozess / Regelwerk v Cockpit-basierte Reporting-
Strukturen
ZEITFRESSER
Schuften Sie noch taglich
héndisch?

Sie wollen bis zu 101 Minuten mehr Zeit pro Tag / Mitarbeiter fir

mehr Umsatz. Dann muss lhre Software fiir Sie arbeiten. Achten

Sie darauf:

PROZESS-AUTOMATISIERUNGEN

v Automatisierte Workflows v Automatisierte Termin-Vereinbarung
v Automatisierte Sales Trigger v Automatisierte Angebotserstellung
v Automatisierte Follow-Ups v Automatisiertes Nachfassen

EINTONIGKEIT

Generieren lhre Unterlagen von alleine
Umsatze?

Sie wollen mehr Nachfrage und mehr Uberzeugungskraft erzielen.
Dann muss lhre Software |hre Sales-Story systematisch erzahlen.
Achten Sie darauf:

INHALT-AUTOMATISIERUNGEN
v Automatischer Versand

v Multimediale Inhalte

v Landing Pages

v Sales-Strecken
v Customer-Acquisition-Academy

SCHWAFELEI

Uberzeugen lhre Worte
immer?

Sie wollen, dass lhr Lieblingssatz der Umsatz wird. Dann muss
jeder Satz und jedes Wort sitzen. Sie brauchen ein System in dem
jedes Wort und jeder Satz sitzt. Achten Sie darauf:
UMSATZ-AUTOMATISIERUNGEN

v Sales Skripte

v Story-Lining

v Gesprachs-Leitfaden

v Feedback-Schleifen
v Cliffhanger

FRUHES AUFGEBEN

Gewinnen Sie jeden Kunden?

Wussten Sie, dass 80% aller Abschllsse erst nach dem 5ten bis

12ten Kundenkontakt erzielt werden? Daher muss lhre Software immer

fuir Sie am Ball bleiben und mit lhren Kunden kommunizieren. Achten Sie

darauf:

KONTAKT-AUTOMATISIERUNGEN

v Acquisition-Automation v Sales-Funnel-Automation / Newsletter

v 7x7 Kontaktregel v Automatisiertes Nachfassen von:
(1-7-14-30-90-180-360) Anfragen, Angeboten, Opportunities,

Bindefristen
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SALES AUTOMATION

,Nenn wahr werden”
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UMSATZ-KILLER
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sales.umnion.com AUTOMATE YOUR SALES
JETZT DOWNLOADEN WITH A FEW CLICKS

() umniONe MEHR ZEIT MEHR UMSATZ .



