SAL ES
HAND

Komplexe Vertriebs- und Serviceprozesse
einfach digitalisieren!

Sales Summit, 26.04.2023


















D Kundenspezifische Produkte

D Mehrere Abstimmungsrunden

D Viele Akteure

D Hohe Expertise vs. Fachkraftemangel

D Verschiedene Vertriebs- und Serviceprozesse

D Mehrere Vertriebstools
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Shop & digitale
Kundenberatung




Service Apps &
Qualifizierung

Anfrageprozess

@ ANLAGENART UND DOKUMENTE

Anlagenart *
Neuerrichtung

E Geplanter Inbetriebsetzungstermin
31.05.2023

Anmeldevordruck "Anmeldung zum Netzanschluss" liegt vor

Anmeldung zum Netzanschluss" *

Datei hierhinziehen oder auswahlen/Wahle eine Datei aus

Wabhle eine Datei aus

P

Lageplan mit Bezeichnung und grenzen des Grundstucks sowie Aufstellort
der Erzeugungsanlage beifugen

Lageplan *
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/Sonntag Montag Dienstag Mittwoch Donnerstag Freitag SamstA
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Vertriebs-Apps &
Verkaufsleitfaden




Komponenten,
Optionen &
Berechnungen

(erechnung& Optionen

Module

Ja-Solar 385W BlackFrame

Anzahl Module ™

27

FORMELN:

+ Aufschlag Module %

0,43

Stiick

0,45

Einzelpreis (netto

174,41

Gesamtpreis (netto)

4.709,07

EUR

EUR

Gesamtpreis (brutto)

5.603,79

EUR /




Digitale Unterschrift
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Angebot &
Vertragsabschluss
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Detalls zu den Abschliissen: Vertriebspartner
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Zeitraum

Monitoring &

Steuerung
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Minimal invasiver Ansatz
On-boarding in wenigen Wochen
Bis zu 90% Zeitersparnis
Stabilisierung der Margen

Entwickelt fUr den Mittelstand



Referenzen (Auszug)

,Unser Produktportfolio wird
immer vielfdltiger und dynamischer.
Mit saleshand sehen

wir ein grolSes Potenzial, diese
Vielfalt schnell zu digitalisieren,

um unsere \ertriebsziele zu

kerre/chen oder gar zu Ubertreffenj
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STADTWERKE BERGHEIM

eSTUY

ERLANGER STADTWERKE

AggerEnergie
~ Gemeinsam fUr unsere Region
\ 4
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stadtwerke neumarkt
wir bieten lebensqualitat!
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Rundum
bestens
versorgt

\ KNAUBER
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stadtwerke zirndorf

Strom | Gas | Wasser | Fernwarme

@ Herzo Werke
naturlichversorgt

infraflirth

STADTWERKE
FORCHHEM & Stadtwerke Iserlohn STADTWERKE
ERFT
Media GmbH S TW [siagrreess

(' ,Mit der cloudbasierten Lésung w

saleshand von eClou kénnen
wir unser komplexes Portfolio
vereinfacht digital darstellen
und bieten vor allem fur den
Aullendienst eine einfache
Méglichkeit der Auftragserfassung.
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BUJ Stadtwerke

Unna
‘ Unsere Energie. -/
MEGA Stadtwerke _SWR..

Minster

SIME

STADTWERKE
S\HERFORD

( Mit der saleshand machen wir \

einen Quantensprung in Richtung
digitale Kundenberatung.

Die Anwendung ermdglicht uns
eine umfassende und transparente
Kundenberatung bis hin

zum Vertragsabschluss auch

auBerhalb der Offnungszeiten

\unserer Kundencenter” /

e eClog
[ [ [ ]




Vielen Dank!

Besuchen Sie uns auf
der Start-Up-Area

Sascha Korts
korts@eClou.net
0175438 52 82
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