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Wir revolutionieren, wie L2740 g (= 5 1 Y Daten nutzen.

Steigere deinen Umsatz um bis zu 15% dank Kl-basierter Handlungsempfehlungen zu deinen Kunden.
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1.000 Wege, aber 1 Ziel.
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Daten konnen helfen
QCctD den besten Weg zu finden ...
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... aber nicht so: Der Vertrieb sieht den Wald vor lauter Baumen nicht.
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80%

der Insights bleibt ungesehen,
gerade bei

------------------------

® vielen Produkten 2 vielen Kunden
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() Risiko eingetreten

®
O

X Potenzial nicht gehoben

& Auffilligkeit ibersehen

Was man nicht sieht, kann man nicht verbessern
2> 15% Umsatz gehen pro Jahr verloren
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~ Verbinde interne (Fokus auf . ~ Ubersetze die Daten dank modernster KI-Analysen Unterstutze dein Team bei der Umsetzung der

ERP) und externe Daten. in priorisierte und verstandliche Vertriebsimpulse. Impulse mit automatisierten Workflows.

Ticket System  ------ '

) Externe Datenquellen -----
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@ Miller GmbH Accelerate Selling

... kauft im Schnitt alle 23 Tage
Schmierstoffe. Mittlerweile sind 27 Tage
vergangen. Sprich den Kunden jetzt an,
um den Wiederkauf zu realisieren.




Kl-Vertriebsimpulse

+~ Fischer AG Keep Selling

... ist abwanderungsgefahrdet: Umsatz in
Schreibwaren ist um 20% gesunken, es
gab 3 Reklamationen und Tage zwischen
Auftragen sind um 7 Tage gestiegen.
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Kl-Vertriebsimpulse

&/ Falker GmbH Expand Selling

... hutzt bereits das Produkt Elektro-
werkzeug. Ahnliche Kunden kaufen auch
Schrauben. Biete Falker GmbH jetzt
Schrauben an und steigere den Umsatz.
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grmEssmmm ] v/ Vertriebsimpulse

) Home

‘; Signal Report ~ Sales Report o i UECCEEEEETTES 4 Workflows

: € 145M € 80M € 250K 5K E.
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— X

Management Signals Customer Signals = : o
L v ERP-Automation
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. . e v Kundeninteraktion

| — v Tourenplanung

Fuhrende B2B-Unternehmen aus dem GroBhandel, Logistik und B2B-Konsumguter lieben acto

B o
QCtO SCHAFERSHOP. RHENUS  BOLLHOFF @DSoennecken  Creditreform©  zEmrRac




Zur richtigen 253
beim richtigen )
die richtige [XR (8

Pascal Salmen

Co-Founder & CEO

E-Mail pascal@heyacto.com

Website www.heyacto.com
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