
Masterclass –

Vertriebserfolg durch Konfiguration entlang der Buyer‘s Journey



Teil der 
Lenze Gruppe

>200 
Mitarbeiter

Softwarehaus 
aus Bremen

WER WIR 
SIND?

WAS WIR 
TUN?

Unser Markt

Unsere Lösung

Unser Wertbeitrag

Prozesskosten reduzieren,
Hitrate verbessern und

neue digitale Vertriebswege aufbauen

Konfigurator für Vertrieb, Händler und 
Kunden zur Unterstützung des 

Omni-Channel Ansatzes

Hersteller und Händler von
variantenreichen Produkten und 

Leistungen im B2B Markt
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Herausforderungen 
unserer Kunden

Hochdynamische Märkte

Digitale Vertriebskanäle 
ausbauen

Fachkräftemangel

Fehleranfälligkeit

Viel Know-how für die
Vermarktung erforderlich
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Buyer‘s Journey
Powered by configuration

Awareness

Consideration

Decision

After-Sales

SEO, Ads, Produktfinder & 
Guided Selling
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Wir verstehen Konfiguration

Was können wir 
für Ihr Business tun?

encoway GmbH

Konrad-Zuse-Str. 6, 28357 Bremen

(+49) 33003 500
www.encoway.de
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Besuchen Sie uns …
… auf unserem Stand

Jan-Christoph Horstmann
Vertrieb

Tim Pieper
Vertrieb
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