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These 1
Geschäfte werden zwischen Menschen gemacht.

These 2
Alles, was digital werden kann, wird digital. 



WO und WIE
machen wir 

zukünftig
digital

Geschäfte miteinander?



Unsere Gegenwart
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Lead 
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Die Zukunft



Deutschlands Wirtschaft. Digital.

Leads ClientsProspectsInformation TransaktionKommunikationBusiness 
Creation

✓ 4,1 Mio. deutsche Unternehmen, 
✓ 2,2 Mio. handlungsbevollmächtige Personen
✓ sowie deren Produkte und Dienstleistungen. 
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