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Komplexe Vertriebs- und Serviceprozesse 
einfach digitalisieren!













Mehrere Abstimmungsrunden

Kundenspezifische Produkte

Viele Akteure

Mehrere Vertriebstools

Verschiedene Vertriebs- und Serviceprozesse

Hohe Expertise vs. Fachkräftemangel
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Shop & digitale
Kundenberatung



Service Apps &
Qualifizierung



Vertriebs-Apps &
Verkaufsleitfaden
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Optionen &
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Angebot &
Vertragsabschluss



Monitoring &
Steuerung



Minimal invasiver Ansatz 

On-boarding in wenigen Wochen

Bis zu 90% Zeitersparnis

Stabilisierung der Margen

Entwickelt für den Mittelstand



„Unser Produktportfolio wird
immer vielfältiger und dynamischer.
Mit saleshand sehen
wir ein großes Potenzial, diese
Vielfalt schnell zu digitalisieren,
um unsere Vertriebsziele zu
erreichen oder gar zu übertreffen.“

„Mit der cloudbasierten Lösung
saleshand von eClou können
wir unser komplexes Portfolio
vereinfacht digital darstellen
und bieten vor allem für den
Außendienst eine einfache
Möglichkeit der Auftragserfassung.“

„Mit der saleshand machen wir
einen Quantensprung in Richtung
digitale Kundenberatung.
Die Anwendung ermöglicht uns
eine umfassende und transparente
Kundenberatung bis hin
zum Vertragsabschluss auch
außerhalb der Öffnungszeiten
unserer Kundencenter.“

Referenzen (Auszug)
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Vielen Dank!
Besuchen Sie uns auf 

der Start-Up-Area

Sascha Korts
korts@eClou.net
0175 438 52 82

mailto:korts@eClou.net
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